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Frhohte

L1qu1d1t at dank
Factoring

Die Zahlungsunfihigkeit der Kunden
stellt fiir Unternehmen ein grosses
Risiko dar. Debitoren-Absicherung
bietet dagegen zuverlassigen Schutz.

von Sarah Zeller

ebitorenforde-

rungen sind hau-

fig der wichtigste

Aktivposten von

KMU. Aufgrund

der Zahlungsfris-
ten konnen diese jedoch nur zoger-
lich zu fliissigen Mitteln gemacht
werden. Insbesondere junge oder
expandierende Unternehmen se-
hen sich deshalb immer wieder
mit Problemen wie mangelnder Li-
quiditit zur Finanzierung von Ge-
schiftstatigkeiten konfrontiert.
Bei Unternehmen kommt es zu-
dem mehr und mehr zu erhéhten
Debitorenzahlungsfristen oder De-
bitorenverlusten. Die Verwaltung
der Debitoren und das damit ver-
bundene Mahn- und Inkassowesen
ist im Ubrigen dusserst zeit- und
kostenintensiv.

Fine Losung fiir diese Proble-
me kann die Auslagerung des De-
bitoren-Managements an ein Fac-
toring-Institut sein. Spezialisier-
te Firmen iibernehmen in diesem
Fall die Verbuchung und Uberwa-
chung von Rechnungen und Zah-
lungseingingen sowie das Mahn-

Daniel Trochsler

Prasident des Schweizerischen
Factoringverbands

«Factoring. Bessere
Liquiditatssituation
ohne eigenes
Debitorenmanagement»

und Inkassowesen. Periodisch ge-
lieferte Journale erlauben es dem
Unternehmen, die eigene Buchfiih-
rung auf die Ubernahme von weni-
gen Kennziffern zu reduzieren. «Ein

Factoring-Institut tibernimmt die
Forderungen und bevorschusst die
Rechnungsbetrige in der Regel zu
80 Prozent. So werden Debitoren
sofort zu fliissigen Mitteln, und das
Unternehmen ist entsprechend li-
quider», erklart Daniel Trochsler,
Prasident des Schweizerischen Fac-
toringverbands.

Die Finanzierungszinsen sowie
die Factoring-Gebtihren, die von den
eingereichten Rechnungsbetragen
in Abzug gebracht werden, bewe-
gensich inaller Regel zwischen zwei
und sechs Prozent. «<Mit den gewon-
nenen Nutzen sollten diese Kosten
aber mehr als ausgeglichen werden:
nachhaltige Verbesserung der Liqui-
ditat, vermeidung teurer Debitoren-
verluste und Reduktion des admi-
nistrativen Aufwandes fiir die Debi-
torenbewirtschaftung», so Trochsler
weiter. Bei der Ausgestaltung des
Mahnwesens, etwa des Mahntex-
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tes oder der Anzahl

Mahnstufen, kann der
Kunde zudem mitwir-
ken und so eine einheitli-

che Kommunikation sicher-
stellen. Das Unternehmen entschei-
det zudem, ob das Factoring-Institut
auch einen allfilligen Rechtsweg be-
schreiten oder die Forderung wieder
zurtickgenommen werden soll. Ver-
argerte Kunden seien nicht zu be-
fiirchten, sagt der Factoring-Exper-
te: «In der Praxis sind negative Re-
aktionen von Debitoren sehr selten
und wenn, dann eher von solchen,
die nicht unbedingt als schnelle
Zahler glinzen.»

Bevor eine Zusammenarbeit mit
einer Firma zustande kommt, fin-
det eine Bonitdtspriifung statt. Im
Vordergrund stehen da insbeson-
dere die als Sicherheit dienenden
Debitorenforderungen und da-
mit verbunden die Frage nach der
Qualitat von Leistungserbringung
und Debitorenbonitét. «Schliess-
lich will man sichergehen, dass die
Rechnungen, die durch das Facto-
ring-Institut finanziert wird, auch
bezahlt werden», so Trochsler. H



